Familie sucht Traumimmobilie

« Junges Ehepaar mit zwei Kindern und Hund sucht Haus
mit viel Platz zum Wohlfiihlen

« Wiinsche sind: groBer Garten, Terrasse, zwei Badezim-
mer, Kamin, Pelletheizung, Speisekammer und
Spielzimmer

« Lage und Umgebung: Kinderarzt, Spielplatz fuBléufig,
FuBballverein, Naturschutzgebiet

Einstellung und Beratung

« Immobilienprofil: Die Openlmmo Immobilieneinstel-
lung wird zielfiihrend erweitert. Unser PFRA (Permanent
Feedback and Recommendation Assistent) garantiert
qualitativ hochwertige und kundenorientierte online
Vermarktung

« Kundenprofil: Erfassung simtlicher Wiinsche und Be-
diirfnisse des Kunden im Hinblick auf Wunschimmobilie
inkl. der Lage und Umgebung entsprechend der indivi-
duellen Wichtigkeit. Unsere Onlineberatung hilft dem
Kunden bei Definition und Festlegung seiner Wiinsche
und Bediirfnisse

* Multi-Profile-Matching: Zusammenlegung von ver-
schiedenen Profilen ermdglicht eine ganz neue Ebene
der interaktiven Immobiliensuche fiir Paare, Freunde
oder auch WG-Griinder

Q

Traumimmobilie effizient finden

« Unser Immopark Identifikationsscore liefert eine in-
dividuelle Auskunft iiber die Trefferquote der Wiinsche
und Bediirfnisse und fiihrt somit zu einer signifikanthd-
heren Wahrscheinlichkeit schnell und transparent die
passende Immobilie zufinden

« Die stetige dynamische Profilanpassung durch ein
PFRA (Permanent Feedback and Recommendation As-
sistent) erhdht die Qualitdt des Kundeprofils und damit
die Qualitat aller Match-Ergebnisse

« Zeitersparnis, geringere Stressquote und Gamifizie-
rung erhdhen den Wohlfiihicharakter des Kunden

Individuelle Inmobilienprasentation

« Individuell verkaufsfdrdernde Immobilienvorstellung,
die speziell auf das jeweilige Kundenprofil abgestimmt
ist

« Emotionale und somit individuelle Eindriicke iiber on-
line besichtigte Immobilie kiinnen leicht erfasst werden
und ermaglichen damit neue und ausgezeichnete Ver-
gleichsmiaglichkeiten

- Systemgenerierte und personalisierte Exposés stei-
gern das Interesse des Kunden und emotionalisieren
diesen nachtraglich

« Der Einsatz von VR und 3D Technik erweitert den
Présentationsprozess und fiihrt zu einer hiheren
Identifikation und Interesse

v

Effiziente Vermarktungsstrategie

« Gesteigertes Kundeninteresse durch Phase 1-3

« Qualifizierte Kunden mit echtem Kaufinteresse und
messbarer Kompatibilitit werden identifiziert

« Wenig erfolgversprechende Leads werden selektiert

« Aussagekréftige Kundendaten ermaglichen die Erstel-
lung individueller Vermarktungsfahrpléne

« Diese Vermarktungsstrategie fiihrt zu einer signifikan-
ten Steigerung einer effizienten Vermarktung

« Geringerer Zeitaufwand, geringerer Personalaufwand
und reduzierte Stressquote

(1)
Traumimmobilie gefunden

* Die Traumimmobilie ist ein Einfamilienhaus mit 300
m? Garten, Terrasse, zwei Badezimmern, Pelletheizung,
Speisekammer und Spielzimmer. Ein Kamin ist nicht
vorhanden, kann aber unkompliziert installiert werden.

« Lage und Umgebung: Kinderarzt in 5 km, Spielplatz in
0,7 km, FuBballverein in 3,8 km, Naturschutzgebiet in
2,3 km.

JAmmopark

Das innovative Immobilienportal

Immobilien digital erleben

+ Neue Online-Beratung fiir Immobilien
v Qualifizierte Profilsuche
 Qualifizierte Maklersuche

+ Qualifizierte Verkaufersuche

v Qualifizierte Kaufersuche

+ Individuelle Immobilienprésentation
+ Virtuelle Immobilien-Besichtigung
+ Emotionale Zustandserfassung

v [ffiziente Vermarktungsstrategie
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(1)
Traumimmobilie sucht Familie

« Die Traumimmobilie ist ein Einfamilienhaus mit 300
m? Garten, Terrasse, zwei Badezimmern, Pelletheizung,
Speisekammer und Spielzimmer. Ein Kamin ist nicht
vorhanden, kann aber unkompliziert installiert werden.

« Lage und Umgebung: Kinderarzt in 5 km, Spielplatz in
0,7 km, FuBballverein in 3,8 km, Naturschutzgebiet in
2,3 km

Einstellung und Beratung

« Immobilienprofil: Die Openlmmo Immobilieneinstel-
lung wird zielfiihrend erweitert. Unser PFRA (Permanent
Feedback and Recommendation Assistent) garantiert
qualitativ hochwertige und kundenorientierte online
Vermarktung

« Kundenprofil: Erfassung simtlicher Wiinsche und Be-
diirfnisse des Kunden im Hinblick auf Wunschimmobilie
inkl. der Lage und Umgebung entsprechend der indivi-
duellen Wichtigkeit. Unsere Onlineberatung hilft dem
Kunden bei Definition und Festlegung seiner Wiinsche
und Bediirfnisse

« Multi-Profile-Matching: Zusammenlegung von
verschiedenen Profilen ermdglicht eine ganz neue Ebene
der interaktiven Immobiliensuche fiir Paare, Freunde
oder auch WG-Griinder

Q

Immobilie effizient empfehlen

« Unser Immopark Identifikationsscore findet fiir jede
Immobilie geeignete Interessenten und liefert dariiber
hinaus genaue Auskunft iiber die Trefferquote aller
Wiinsche und Bediirfnisse des Kunden

* Der Einsatz einer individuellen und automatisierten
Kundenansprache ermaglicht eine zielgerichtete
Empfehlung der Immobilie beim Kunden

« Eine individuelle Empfehlung erzeugt beim Kunden
Aufmerksamkeit und steigert somit das Interesse

Individuelle Immobilienpriasentation

« Individuell verkaufsfirdernde Immobilienvorstellung,
die speziell auf das jeweilige Kundenprofil abgestimmt
ist

« Emotionale und somit individuelle Eindriicke iiber
online besichtigte Immobilie kinnen leicht erfasst wer-
den und ermdglichen damit neue und ausgezeichnete
Vergleichsmiglichkeiten

- Systemgenerierte und personalisierte Exposés
steigern das Interesse des Kunden und emotionalisieren
diesen nachtraglich

« Einsatz von VR und 3D Technik erweitert den Prasen-
tationsprozess und fiihrt zu einer hiheren Identifikation
und somit Interesse

v

Effiziente Vermarktungsstrategie

« Gesteigertes Kundeninteresse durch Phase 1-3

» Qualifizierte Kunden mit echtem Kaufinteresse und
messbarer Kompatibilitit werden identifiziert

« Wenig erfolgversprechende Leads werden selektiert

« Aussagekriftige Kundendaten ermaglichen die
Erstellung individueller Vermarktungsfahrplane

« Diese Vermarktungsstrategie fiihrt zu einer signifikan-
ten Steigerung einer effizienten Vermarktung

- geringerer Zeitaufwand, geringerer Personalaufwand
und reduzierte Stressquote

Familie gefunden

« Junges Ehepaar mit zwei Kindern und Hund sucht Haus
mit viel Platz zum Wohlfiihlen

« Wiinsche sind: groBer Garten, Terrasse, zwei
Badezimmer, Kamin, Pelletheizung, Speisekammer und
Spielzimmer

« Lage und Umgebung: Kinderarzt, Spielplatz fuBlaufig,
FuBballverein, Naturschutzgebiet

(1)

Immopark Vorteile im Uberblick

v ,,Big Data“ zielfiihrend aufbereitet

+ Systemgenerierte Profil-Optimierung

+ Neue aussagekriftige Statistiken

v Effizientere Vermarktungsstrategie

v Intelligente Vergleichsmaglichkeiten

+ Innovative Kundenzufiihrung

v Systemgenerierte Einstellungs-Optimierung

+ Verbesserung der Arbeitsablaufe (Vertriebskette)
+ Leitersparnis auf allen Ebenen

+ Senkung von Marketing- und Vermarktungskosten
+ Innovative Kundenansprache

+ Image-Verbesserung durch mehr Transparenz

+ Gamifizierung steigert Motivation

v Steigerung der Kundenzufriedenheit

« Persinliches Weiterempfehlungsmarketing
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